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Objectifs :

alternance

Une formation en alternance pour découvrir les différentes

formes de commerce et les différentes techniques de vente. Les + des MFR
Des stages sur le terrain pour :

~> Préparer, vendre et controler dans le souci
constant de la qualité et de la satisfaction
du client

~> Conseiller sur les produits, leur origine,
leurs caractéristiques

~> Gérer techniguement I'espace de vente
dans le cadre des objectifs

~> Participer a la gestion du travail d'une
équipe d'employés

~> Slintégrer dans une organisation professionnelle IS AL LR
>

www.mfr29.fr S

La formation s’articule sur une alternance
de périodes de stage au sein d’entreprises
et de périodes en établissement

> 52 semaines de stages sur 3 ans dans des domaines variés
avec un suivi personnalisé :
Découverte des différentes formes de commerce, de vente
Apprendre les techniques de vente et de marchandisage
. . —
Technologies des produits

>

Conditions d’admission :

~> 52 semaines de formation au sein de la MFR :

Formation générale : Francais, Mathématiques, Histoire-Géographie, EPS,
Education socio-culturelle, Culture générale et technologique, Biologie, Anglais

Formation professionnelle : Mercatique, marchandisage, techniques de

vente, gestion commerciale, connaissance des produits, anglais commercial,
E-commerce.

~> MFR de Rumengol 02-98-81-93-07 www.mfr-rumengol.com
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